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«Cos1 Genovadivennela cittadeibrokers

Giovanni Novi protagonista diunnuovo libro, doveracconta la sua stona di lmpresa

Alberto Quarati/GENOVA

a Federazione nazio-
nale dei Cavalieri del
Lavoro ha recente-
mentepubblicatoil li-
bro “Fondatori d’Impresa”
(ed. Marsilio Arte) dedicato a
124 imprenditori italiani, no-
minati Cavalieri del Lavoro,
chedalnullahanno creato im-
portanti realta aziendali.
Cositra Gmm Bma Val-
ter Scavolini o Brunello Cuci-
nelliecco che arappresentare
la Liguria c’¢ Giovanni Novi,
ex presidente del porto di Ge-
novaefondatorenel 1961 del-
la Burke & Novi, una delle
grandi societa di brokeraggio
marittimo che nella seconda
meta del Novecento resero
Genova una capitale interna-
zionaledello shipping.
Lastoria di Novi, compresa
la dolorosa inchiesta da cui
usci senza alcun addebito, &
nota e ben raccontata non so-
lo nellibro Fondatori d’Tmpre-
sa, ma anche nella sua bella
autobiografia “Shipping and
Trading, racconti di un bro-
ker” pubblicata da Tormena
qualcheannofa. Conlui, inos-
sidabile 90enne, vale la pena
ragionare proprio su cosa &
stata e cosa ha lasciato
quell'incredibile stagione al-
la citta. «La vera forza del no-
stro lavoro, erano le comuni-
cazioni e la capacita di mette-
rein contattochi avevala mer-
ce e chi poteva trasportarla -
spiega Novi -. Si creava cosi
unarete fiduciaria fortissima,
e la concorrenza si faceva
all’interno di unasingola piaz-
za (per esempio noi a Genova

con Banchero e Costa) ma
non si tentava di invadere al-
tri porti, cosi come non siveni-
va invasi. Per esempio, noi
eravamo unriferimentosuGe-
nova per i broker di Londra, e
anostra volta ci appoggiava-
mo a loro quando dovevamo
lavorare al Nord. L’evoluzio-
ne delle comunicazioni - con-
tinua Novi - ha ovviamente
compresso questa rete di in-
termediazione, ridimensio-
nando il settore. Che tuttavia
éancora essenziale perle aree
dinicchia maggiormente spe-
cializzate. Un discorso simile
si puo fare per il trading, un
settore che spesso incrocia
quello del brokeraggio». Per
far comprendere quale fosse
il livello fiduciario raggiunto
dalla sua azienda (fondata in-
sieme all’amico Enrico Burke
ealla cuiguidasi associo poco
dopo il fratello Franco) Novi
amaricordare comeavviol'at-
tivita armatoriale dell’azien-
da: «Acquisimmo dall’armato-
re Achille Lauro quattro vec-
chie unita a turbina, per le
quali eravamo riusciti a strut-
turare una rotta remunerati-
va nonostante gli alti costi di
carburante prodotti da que-
ste navi. Ottenemmo dalle
banche un prestito che garan-
tiva ben ’80% dell’operazio-
ne. E questo proprio per la fi-
ducia di cui potevamo gode-
re. Lauro - che poi fu uno dei
nostri maggiori clienti - all’e-
poca penso fossimo ricchissi-
mi!». E questo & Giovanni No-
vi: anche la sua storia compo-
ne il tessuto imprenditoriale
italiano, fatto diidee e capaci-
tadirischiare.—
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